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Program webinarium

~Prawne aspekty handlu za granica”

09 wrzesnia 2022 r. godz. 10:00 - 14:00

. Ogolne zasady przygotowania do wspoétpracy z kontrahentem zagranicznym

- analiza rynku zagranicznego — kluczowe elementy
- weryfikacja kontrahenta zagranicznego
- przygotowanie modelu biznesowego wspotpracy z klientem zagranicznym

- podstawowe regulacje prawne miedzynarodowej wspotpracy handlowe;j

. Sprzedaz towarow i ustug w miedzynarodowej relacji B2B oraz B2C

- kluczowe elementy umowy z kontrahentem zagranicznym jako podstawy
(prawo witasciwe, jurysdykcja, przedmiot kontraktu, klauzule dodatkowe)
wspotpracy handlowej B2B

- sprzedaz on-line B2C na przyktadzie rynku niemieckiego

- Swiadczenie ustug i delegowanie pracownikéw do krajow UE — na przyktadzie
Niemiec

. Zabezpieczenie i dochodzie roszczen w relacjach miedzynarodowych

- jak zabezpieczen miedzynarodowa umowe handlowa

- formy prawne dochodzenia roszczen w ujeciu prawa europejskiego
- europejskie postepowanie w sprawie drobnych roszczen

- europejskie postepowanie nakazowe

- europejski tytut egzekucyjny

- europejski nakaz zabezpieczenia na rachunku bankowym
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